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¿Qué es Empresabio.com?

Empresabio es una herramienta interactiva que asiste a promotores
en la formulación y difusión de sus oportunidades de negocios con el
objetivo de identificar entidades financieras, inversores, o socios
potenciales interesados en aportar los recursos requeridos para
materializarlas. Tiene origen peruano y proyección mundial.

Centralizar todos los proyectos y oportunidades de
i d l P ú l i i l lÓ negocios del Perú en un solo sitio, exponerlos a la

mayor audiencia posible de inversionistas y
promoverlos activamente.

MISIÓN:
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Modelo de emparejamiento
OPORTUNIDADES:OPORTUNIDADES:
Proyectos nuevos
Diversificación de productos o servicios 
Expansión de capacidad de producción
Modernización de Tecnologías
Restructuración de la empresa
Concesiones, licitaciones, iniciativas privadas

Cooperación Empresarial
Alianzas Estratégicas
Franquicias y licencias

Absorciones y Adquisiciones
Entrada en Bolsa de Valores
Consorcios – Joint Ventures

Financiamiento

RECURSOS
Aportes de Capital Patrimonial

Liquidez de corto, mediano y largo plazo
Tecnologías y know-how

Acceso a mercados y cartera de clientes
Asesoría Técnica o Gerencial

Infraestructura y canales de distribucióna c a e to aest uctu a y ca a es de d st buc ó

Creando AsociacionesCreando Asociaciones
- Base de datos de Oportunidades
- Planes de Negocios
- Perfiles de Factibilidad

Contenido por Sector
-Eventos, Convenciones y Ferias
-Información Industrial

PROMOTORES
Empresarios
Ejecutivos Corporativos
Profesionales
Estudiantes y Docentes
Asociaciones y Gremios
Organismos del Estado

SOCIOS
Inversionistas
Instituciones Financieras
Bancos de Inversión
Capital de Riesgo
Corporaciones
Organismos del EstadoInformación Industrial

-Base de datos de precios
-Estudios de Mercado
-Perfiles Empresariales
-Herramientas
-Noticias

Comunidad Interactiva

O ga s os de stado

-Comercio electrónico
-Foros y Blogs
-Consultoría por Chat
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Situación actual
• Auge de la marca “Perú”: miles de inversores internacionales

interesados en llevarse una tajada del despegue económico y
comercial peruano.

• Instituciones financieras locales al acecho de oportunidades de
negocios para asignar sus recursos.

Sin embargo

• Proyectos dispersos en muchas organizaciones: MEF, Proinversión, FYNCIT, Prompyme,
Gobiernos Regionales Ministerio de Agricultura Ministerio de la Producción etc

Sin embargo…

Gobiernos Regionales, Ministerio de Agricultura, Ministerio de la Producción, etc.
• Perfiles de proyectos son complejos y no estandarizados, no facilitan su evaluación y

comparación por parte de inversionistas.
• Promoción pasiva en vez de activa. Se formula, evalúa y oferta sin estrategia de

promoción proactiva ni seguimiento constante con inversorespromoción proactiva ni seguimiento constante con inversores.
• Los proyectos públicos resaltan el problema y no la oportunidad: SNIP –problema

central, alternativas a su solución, evaluaciones, etc.
• Inadecuada indexación de proyectos en Internet: el acceso de potenciales socios

estratégicos e inversionistas es complicadoestratégicos e inversionistas es complicado.
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Soluciones con tecnología
• Asistencia inteligente en formulación: sugerencias en

ti l ú t b á d ttiempo real según sector, basándose en proyectos
similares.

• Estandarización de perfiles de proyectos facilitan la
evaluación y comparación entre inversionistas

• Centralización de proyectos en un solo portal facilita al
l d f ó d

1. Simplificar procesos

• Indexación de TODOS los proyectos en principales
buscadores de Internet aumenta el tráfico (amazon)

inversionista la identificación de proyectos que
concuerden con su otras variables de preferencia.

buscadores de Internet aumenta el tráfico (amazon).
• Uso de “redes sociales” empresariales para la

promoción: unir promotores, inversores y consultores
bajo un mismo techo (red de contactos).

• Traducción automática a 10 idiomas de perfiles de los
t l i l l j t t

2. Aumentar visibilidad

proyectos al igual que los mensajes entre promotores
e inversores.

• Aplicar una estrategia promocional donde el proyecto
es el protagonista no la institución (alibaba)3 C bi f es el protagonista, no la institución (alibaba)

• Desintermediación: inversor contacta directamente al
promotor a través de un centro de mensajes y obtiene
la información de la fuente misma.

• Herramientas de edición permiten hacer el proyecto
más atractivo y dinámico adaptarse al inversionista

3. Cambiar enfoque

más atractivo y dinámico, adaptarse al inversionista.
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Asistencia inteligente
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Asistencia inteligente
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Red de Inversionistas

• El sistema ha sido creado con las necesidades de los inversionistas en mente
Los documentos de evaluación que la plataforma produce son aquellos usados por las
instituciones financieras.

• El sistema cuenta con una base de datos de inversionistas:
4,300 inversores de todos los sectores en más de 10 países pre‐registrados.

Actualmente trabajando en arquitectura para incorporar al sector financiero peruano:
banca comercial e instit ciones financierasbanca comercial e instituciones financieras.

• El sistema estará abierto a inversionistas particulares de todo tamaño
Alta visibilidad de proyectos y desburocratización de procesos permite captar inversores
no tradicionales (menores montos, mayores volúmenes).( , y )

Se contempla la futura emisión de e‐bonos y e‐acciones canalizados a través de la banca
comercial y asignados a proyectos específicos.

• Estrategia Proactiva de Promoción de Inversiones
Los inversionistas son contactados periódicamente sobre oportunidades de negocios en
su sector y región de interés.

La base de datos se depura cada 6 meses y nuevos inversionistas son agregados.
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Contacto con inversores
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Banco de Proyectos

• 62,000 Proyectos de Inversión Pública (PIP viables) pre‐
cargados y listos para ser priorizados por Gobiernos
Regionales, actualizados y promocionados activamente.g , y p

• Incorporación a mediano plazo de proyectos de PyMes
relacionados a comercio exterior y fortalecimiento de la oferta
exportable peruana en colaboración con ADEXexportable peruana en colaboración con ADEX.

• Cooperación con otros Gremios Empresariales para provisión
de financiamiento a proyectos de PyMEs.

• Uso gratuito de la plataforma para todas las PyMes a nivel
nacional y apoyo especial a MyPes regionales.

• Utilidad e intuición de la plataforma aumentap
exponencialmente en correlación a variedad y cantidad de
proyectos.
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Contacto con promotores
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Cómo ayuda a promover PIPs

• Actualización simplificada vía web de Proyectos Prioritarios de
acuerdo al plan estratégico de desarrollo económico de lasp g
regiones.

• Humanización del Proyecto de Inversión Pública, pues permite
agregar archivos y componentes importantes sobre los resultados

d l bl ió b fi i d f t id t h i desperados, la población beneficiada, fotos, videos, etc., haciendo
los proyectos más atractivos para diferentes tipos de inversionistas
(capital privado, ONGs, etc.) .

• Exposición a una mayor audiencia de los proyectos de inversiónExposición a una mayor audiencia de los proyectos de inversión
pública prioritarios a nivel local, nacional e internacional para la
identificación de socios potenciales bajo esquema público‐privado o
a través de cooperación técnica – replanteados como

t id d d ioportunidades de negocios.
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Cómo ayuda a las PyMEs
• Brinda al empresario PyMe una plataforma gratuita que le ayuda a plasmar y

ordenar sus ideas de crecimiento empresarial en un proyecto concreto de
inversión, asistido por tecnología que simplifica la formulación y difusión masiva
de su oportunidad de negociode su oportunidad de negocio.

• Capacidad de actualizar su proyecto en cualquier momento y presentar a su
empresa, su equipo humano y sus productos y servicios al mundo a través de
internet.

• Acceso a herramientas y contenidos útiles personalizados a su sector productivo
como consultas legales, contables y de comercio exterior.

• Una red de 4,300 inversores a nivel mundial activamente buscando
oportunidades de inversión en aportes de capital de riesgo.oportunidades de inversión en aportes de capital de riesgo.

• Una plataforma de interacción con la banca comercial local, permitiendo al
empresario comparar los diferentes productos y servicios financieros que más
se adecuan a sus necesidades.
U l t f i l i d tá d di á i t l• Una plataforma viva que evoluciona, adaptándose dinámicamente a las
necesidades de los promotores e incorporando las herramientas públicas y
privadas de formalización y fortalecimiento de empresas (crecepyme: Sunat,
Sunarp, licencias de funcionamiento, etc.)
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Cómo ayuda a exportar

• Sirve como un acelerador de la oferta exportable peruana, brindándole
recursos para cumplir con los plazos, cantidades y certificaciones de
calidad que un mercado global requiere.q g q

• Ofrece un modulo de productos y servicios donde los promotores pueden
mostrar fotos y videos, brochures electrónicos de su oferta exportable
(precios, cantidades, etc.)

• Ofrece apertura a mercados de exportación a través de misiones• Ofrece apertura a mercados de exportación a través de misiones
comerciales virtuales por sector productivo, contactando activamente a
cámaras de comercio y gremios comerciales en países receptores con
catálogos virtuales de productos peruanos.
A t é d ió i ADEX l i ti l• A través de cooperación con gremios como ADEX, planeamos asistir a las
PyMEs en la carga de sus proyectos y oferta exportable a Empresabio y
brindar contenido relevante a sus mercados de destino.

• Introduce y promueve activamente la exportación intra‐regional. Ely p p g
reconocimiento y fomento de las exportaciones entre las regiones y
macro‐regiones del Perú.
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¿Qué proponemos?

• Utilizar la plataforma como herramienta para priorizar , potenciar y
promover activamente los proyectos de inversión pública de mayor
importancia tomando como base los 62 000 proyectos existentesimportancia, tomando como base los 62,000 proyectos existentes.

• Fortalecer aspecto “comercial” y “humano” de los proyectos a través de
actualización del contenido y difusión de información adicional (reportes,
fotos, videos, opiniones de la población a ser beneficiada, etc.)

• Asistir gratuitamente a las PyMes regionales in‐situ para la carga de sus
proyectos empresariales y de exportación a la plataforma, abaratando la
promoción nacional e internacional de éstos.

• Ampliar el enfoque en la promoción de proyectos públicos apuntando aAmpliar el enfoque en la promoción de proyectos públicos, apuntando a
más colaboraciones público–privadas a través de Empresabio.com ‐ una
herramienta de difusión masiva que permite multiplicar e
internacionalizar las fuentes de financiamiento, recursos y cooperación
técnicatécnica.
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